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Ecco perchè aderire

Affrontare il mercato globale
per rimanere nel mercato



Dal 2000 ItalianModa è
l’unico strumento a basso
costo che permette ad ogni
azienda italiana del sistema
moda di acquisire visibilità
internazionale, subito e
semplicemente.

Essere trovati da
compratori e distributori
esteri è una condizione
fondamentale per
sopravvivere e dare una
possibilità di sviluppo alla
propria azienda, riducendo

il peso del drammatico
comparto italiano.

Il mercato è cambiato da
tempo e ogni azienda deve
adeguarsi, per forza.

Il rischio?
Subire la selezione del
mercato.
In un mondo in cui il
problema dell’azienda
italiana non è produrre, ma
farsi trovare e presentare al
meglio i propri prodotti,

bisogna usare nuovi
strumenti e competenze.
L’azienda non ne è
solitamente dotata ed è
impensaibile farcela da soli.
L’eccezionale visibilità
internazionale di
ItalianModa, i suoi servizi, il
suo know-how e la sua
professionalità aiutano
centinaia di aziende del
sistema moda ad affrontare
il mercato globale.

Prima che sia troppo tardi.

Quali alternative per essere
visibili nel mercato globale? ItalianModa

La pagina principale del marketplace ItalianModa: http://www.italianmoda.com.

Se l’obiettivo della vostra azienda è acquisire visibilità internazionale e,
conseguentemente, nuove opportunità commerciali e distributive sui mercati
esteri, ItalianModa è il vostro strumento.

E’ l’unico modo per adattarsi ai mutamenti del mercato globale. Dopo avere
acquisito la consapevolezza del dovere cambiare per non essere espulsi dal
mercato ed allontanarsi dalla drammatica situazione italiana, ItalianModa ed i
suoi strumenti sono la scelta obbligata.

Non ci sono alternative credibili tra i costosi ed inefficaci strumenti tradizionali
(fiere e viaggi) e quelli dell’E-Business rappresentati da ItalianModa e
ulteriormente rafforzati dal supporto dei nostri specialisti.

Cercate nuove opportunità commerciali?

ItalianModa è il più
grande e visitato tra i
marketplace B2B verticali
a livello internazionale.

Al suo interno vi sono
solo aziende italiane del
sistema moda.

I visitatori (che possono
accedere liberamente, ma
con filtri automatici), sono
Buyers e Distributori
internazionali interessati
ad importare, far produrre
o rappresentare aziende
italiane.



COSA SUCCEDE ADERENDO A ITALIANMODA
� Si viene trovati da compratori e distributori internazionali
� Si ricevono opportunità commerciali e distributive nel mercato globale
� Si fanno conoscere azienda, prodotti e marchio
� Si aumenta la prospettiva internazionale dell’azienda e dei suoi prodotti
� Si fanno diventare 900 Euro il migliore investimento commerciale
� Si sfrutta al meglio l’investimento delle eventuali fiere
� Si ricevono visite di potenziali clienti direttamente in azienda
� Si riducono costi e tempi di vendita, diventando più competitivi
� Si arriva in mercati altrimenti impossibili da raggiungere
� Si gestisce al meglio la piccola-media distribuzione, obiettivo obbligato
� Si amplia il portafoglio clienti, si diminuisce il rischio
� Si lavora con clienti esteri: prima i soldi, poi la merce
� Si usano gli indispensabili strumenti per adattarsi al mercato globale
� Si acquisice un vantaggio competitivo verso le aziende non aderenti
� Si recupera velocemente il ritardo accumulato nell’uso dell’E-Business

L’evoluzione dei mercati
significa adattarsi,
cambiare e usare nuovi
strumenti. Lo impone il
mercato, non noi.

ItalianModa

COSA SUCCEDE NON ADERENDO A ITALIANMODA
� Si risparmiano 900 Euro. E poi che fare per trovare clienti e/o agenti?
� Si rimane con i soliti clienti, sempre più volatili e conosciuti ai concorrenti
� Si rimane a lavorare sul mercato italiano, con i soliti drammatici problemi
� Si ritarda pericolosamente l’approccio all’indispensabile mercato globale
� Si chiude la strada al cambiamento richiesto dalla clientela
� Si perde l’opportunità di acquisire strumenti e conoscenze indispensabili
� Si continua l’uso dei soliti, costosissimi, sistemi commerciali tradizionali
� Si evita l’automatizzazione delle procedure marketing e commerciali

CHI CERCA AZIENDE
ITALIANE COME VOI?

* Negozi specializzati e
Boutiques

* Catene di Negozi

* Grossisti ed Importatori

* Aziende e Stilisti in
cerca di "Private Label"

* Grande Distribuzione
Specializzata

* Agenti, rappresentanti,
Distributori

osa si riceve aderendo
a ItalianModa?

.:. Richieste commerciali
prefiltrate, emesse
direttamente dai Buyers

.:. Richieste per
produzioni Private Label

.:. Candidature da agenti
o distributori esteri

.:. Strumenti avanzati per
la gestione delle trattative

.:. Un sofisticato sito Web

.:. Strumenti commerciali
di presentazione

.:. Strumenti per la
comunicazione vendite

.:. Assistenza e supporto

.:. Consulenza su E-
Business, comunicazione
e commercializzazione a
distanza

:. Documenti informativi,
modelli di brochure,
cataloghi e protocolli di
lavoro



10
Le lingue in cui è disponibile
ItalianModa

92
La percentuale annuale dei rinnovi

360
Le aziende aderenti (e aumentano …)

2.000
L’anno da cui ItalianModa è operativo

91.000
Le richieste commerciali distribuite (e
aumentano ogni giorno …)

180.000
Le visite professionali ogni mese

U N I C A
La visibilità internazionale di ItalianModa

L’Azienda

ItalianModa

ItalianModa.com Srl è una società a responsabilità limitata (91.800 Euro di capitale sociale interamente versato) leader nello
sviluppo e fornitura di soluzioni di E-Business specializzate per le aziende del sistema moda.
Oltre all’omonimo marketplace, ItalianModa ha sviluppato l’unica piattaforma di Commercio Elettronico B2B (e B2C) specifica per
l’industria della moda e settori affini, oltre a fornire servizi avanzati di Web marketing e consulenza professionale per siti aziendali
e, più in generale, per l’implementazione delle tecniche di E-Business.

ItalianModa.com Srl
via Moreschi 60 - 22072 Cermenate (Como)
Tel. 031-722473    Fax 031-4036965
info@italianmoda.com
http://www.italianmoda.com         http://www.modacatalog.com


